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Voor wie is dit boek bedoeld?

Tips voor deelname aan evenementen voor grote bedrijven zijn er op 

internet genoeg te vinden. 

Maar wat als je als ZZP-er, herintreder, hobbyist of kleine ondernemer 

voor de eerste keer aan een beurs, markt of evenement wilt 

deelnemen? Misschien heb je altijd voor de kinderen gezorgd maar wil 

je nu meer? Misschien ben je een nieuwe praktijk voor huidverzorging 

begonnen en wil je jezelf promoten? Je maakt prachtige en unieke 

dingen die je graag aan mensen wilt presenteren. Of je wilt je als coach 

/trainer/therapeut bekend maken. Er zijn honderden mogelijkheden 

en redenen waarom je aan een evenement wilt gaan deelnemen.

De tips in dit boek bedoeld zijn voor deelname aan evenementen 

zoals:

- Kleine(re) beurzen 

- Markten / Braderiën

- Festivals

- Fairs

Voor het gemak houd ik het woord ‘Evenementen’ aan, uiteraard 

worden hier dan alle bovenstaande mogelijkheden mee bedoeld. 

Er zijn verschillende soorten stands:

- een marktkraam (binnen en buiten)

- met een eigen tent (buiten)

- met een gehuurde tent van de organisatie (buiten)

- eigen indeling (binnen) 

- standaard standbouw (binnen) 

Vaak zijn de evenementen locaal gericht, soms nationaal, heel soms 

internationaal. 

Uiteraard is het mogelijk om als kleine/startende ondernemer of 

hobbyist op een groot evenement te gaan staan. En ook dan heb je met 

de tips in dit boekje een handvat om goed beslagen ten ijs te komen!
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Wanneer ik spreek over ‘groot’ heb ik het over de bekende grote 

congrescentra en beurscomplexen maar er zijn steeds meer 

omgebouwde industriecomplexen waar beurzen georganiseerd 

worden. Helaas zijn deze bijna altijd erg duur. Voor een kleine 2x3m2 

stand betaal je dan al snel tussen de 500 en 700 euro (zonder 

bijkomende kosten, als standbouw, electra, verblijfskosten etc). Ik 

raad je aan om deze eerst eens te bezoeken voor je besluit hieraan 

deel te nemen. 
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Wie ben ik? 

Mijn naam is Betty Heideman. In 2005 zijn wij, mijn partner en de 

dierenfamilie, verhuisd naar de Morvan in Frankrijk en sinds juni 

2016 wonen we in Duitsland.

Sinds 20 jaar sta ik op grote en kleine beurzen, markten en fairs in 

Nederland, Duitsland, België en Frankrijk. Hondenbeurzen, 

middeleeuwse markten, spirituele beurzen, welness beurzen, militaire 

beurzen, vlooien- en verzamelmarkten, muntenbeurzen, ladies fairs, 

feel good markten etc. Tevens heb ik zelf diverse beurzen 

georganiseerd: de Circle of Life beurs, de Hondenvakantiebeurs en de 

Huisdieren Uitvaartbeurs. Sinds 2017 treed ik ook op met de 

Brominocs als verhalenverteller voor kinderen. Daarnaast organiseer 

ik workshops en lezingen over diverse onderwerpen. 

De tips in het boek worden afgewisseld met anekdotes verzameld in 

de 20 jaar dat ik op evenementen sta. 

Wat mij in die jaren is opgevallen, is dat veel mensen aan een beurs 

beginnen zonder eigenlijk te weten wáár ze aan beginnen. Ik zie 

mensen die hun tafel met een gekreukt laken afdekken of die met een 

huis, tuin en keuken parasol komen die bij de eerste windvlaag 

wegwaait, mensen die geen verhaal klaar hebben, teksten met 

taalfouten en mensen die eigenlijk niet zo goed vreemden aan durven 

te spreken. 

Aan de andere kant zie ik ook over-de-top stands, mensen die net 

beginnen en voor duizenden euro’s hebben uitgegeven aan 

presentatiematerialen voor een product of dienst wat ze in de markt 

willen zetten. Soms is de presentatie duurder en exclusiever dan het 

hele product! 

In dit boek hoop ik u met de tips en informatie een handleiding te 

geven voor punten waar u misschien niet bij stil heeft gestaan.

Veel plezier bij het lezen!

Betty Heideman

www.bettyheideman.com 
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Soort Evenementen

Wat voor soort evenementen zijn er?

- Grote Trade show beurzen

o Meestal erg kostbaar en daardoor voor beginners niet 

aan te raden. Als je hierheen wilt om te netwerken kan 

je beter als bezoeker gaan en overal je visitekaartje 

uitdelen. 

- Kleine locale beurzen

o Goed om mee te beginnen, vaak betaalbaar en je kan je 

eigen netwerk gebruiken om mensen uit te nodigen. Er 

zijn zoveel soorten kleine beurzen als dat er mensen 

en ideeën zijn. Het is onbegonnen werk om een 

opsomming te maken. Google blijft de snelste manier 

om op zoek te gaan naar de beurzen die georganiseerd 

worden.

- Vlooienmarkten / braderiën

o Heel specifiek, verkoop je bijvoorbeeld eigen gemaakte 

taarten, dan is dit een goede manier om bekendheid te 

krijgen maar het publiek op dit soort evenementen is 

meestal ‘kijken, kijken, niet kopen’ publiek óf / én op 

zoek naar goedkope lokkertjes.

- Thema-evenementen 

o Denk hierbij aan bijvoorbeeld “het Frans Festijn”, alles 

rondom Frankrijk, Kika run, Mystical Fantasy Festijn. 

Evenementen met een thema. Deze kunnen duur zijn 

maar dat is een kwestie van goed zoeken en navragen 

want ze zijn wel interessant wanneer je binnen dat 

thema valt met je product.

- Festivals

o Denk hierbij aan Foodfestivals, spirituele festivals, etc. 

Met leuke en meestal veel positieve bezoekers en met 

goede sfeer. Vaak zijn de standplaatsen beperkt en al 

ver van de voren volgeboekt. Ook hier weer, ga eerst 

zelf eens kijken of het iets voor jou is.


